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EL IMPACTO DE LA INFLACION EN LOS CONTRATOS DE AGENCIA COMERCIAL

En los dltimos meses estamos asistiendo a una espiral inflacionista como no se habia
registrado en los Ultimos 30-40 afios y esta circunstancia afecta a un buen nimero de contratos
vigentes.

En el caso de los agentes comerciales es excepcional que sus contratos contengan alguna
clausula relativa a la inflacion. Esto parece normal porque, al fin y al cabo, la comisién que
constituye la retribucién del agente comercial suele consistir en un porcentaje sobre las ventas
gue concierte. En consecuencia, si aumenta la base por efecto de la inflacién, la aplicacion del
porcentaje de comisién supone una actualizacion automatica de la comision. No obstante, la
inflacién si puede impactar en otros aspectos de los contratos de agencia comercial.

Cuando se haya acordado que el agente tendra derecho a unos ingresos minimos y se pacta
una férmula de retribucion hibrida, con una remuneracion en parte fija y en parte variable, la
parte fija sufrird una desvalorizacion en perjuicio del agente si no existe ninguna prevision para
su actualizacién. Por el contrario, la falta de previsién de los efectos de la inflacién en el
contrato puede favorecer al agente y perjudicar al empresario en lo relativo al cumplimiento de
objetivos de venta, si se han fijado en el contrato, si no existe una prevision contractual para
su revision. Una tasa de inflacién significativa acumulada durante varios afios supone en la
practica una reduccién sustancial de los objetivos de venta. Si, por otra parte, el contrato
vincula la consecucién de unos objetivos de venta con la duracion del contrato o su prorroga o
bien el mantenimiento de la exclusividad del agente en el territorio, es evidente que la inflacion
puede afectar significativamente al equilibrio contractual previsto al inicio del contrato.

Otro aspecto del contrato de agencia en el que la inflacion puede incidir significativamente es
en el calculo de la indemnizacion por clientela cuando por ley el agente tiene derecho a la
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misma con motivo de la terminacién del contrato. El calculo de la indemnizacion, que depende
de una negociacién entre las partes, tiene fijado un tope legal (no puede exceder del importe
medio anual de las remuneraciones percibidas por el agente durante los Ultimos cinco afios o,
durante todo el periodo de duracién del contrato, si éste fuese inferior) y este céalculo puede
verse alterado por la depreciacion del importe de las comisiones percibidas en los afios
anteriores, previos al actual contexto de inflacién, y asi rebajar el valor de la media. No
obstante, el articulo 28 de la Ley del contrato de agencia permite que el agente traiga a colacion
“las demas circunstancias que concurran”, pudiendo ser la inflacion una de ellas.

Visto lo anterior, para el empresario es importante revisar si sus contratos de agencia comercial
(y por extension y de forma analoga, sus contratos de distribucidn) le dan suficiente flexibilidad
en un contexto inflacionista como para actualizar los objetivos de ventas convenidos con el
agente y verificar las posibles consecuencias contractuales si el contrato contiene previsiones
que vinculen la exclusividad y continuidad del agente en funcién de la consecucion de los
objetivos de ventas prefijados.
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