LAGUARD

L’IMPACTE DE LA INFLACIO EN ELS CONTRACTES D’AGENCIA COMERCIAL

En els Gltims mesos estem assistint a una espiral inflacionista com no s'havia registrat en els
darrers 30-40 anys i aquesta circumstancia afecta a un bon nombre de contractes vigents.

En el cas dels agents comercials és excepcional que els seus contractes continguin alguna
clausula relativa a la inflacid. Aixd sembla normal perqué, al cap i a la fi, la comissié que
constitueix la retribucié de I'agent comercial sol consistir en un percentatge sobre les vendes
que concerti. Si augmenta la base per efecte de la inflacio, I'aplicacié del percentatge de
comissio suposa una actualitzacid automatica de la comissié a cobrar. No obstant aixo, la
inflacié si que pot impactar en altres aspectes dels contractes d'agéncia comercial.

Quan s'hagi acordat que I'agent tindra dret a uns ingressos minims i es pacta una formula de
retribucié hibrida, amb una remuneracié en part fixa i en part variable, la part fixa patira una
desvaloracio en perjudici de I'agent si no existeix cap previsié per a la seva actualitzacid. Per
contra, la falta de previsio dels efectes de la inflacié en el contracte pot afavorir a I'agent i
perjudicar I'empresari en relacido al compliment d'objectius de venda, si s'han fixat en el
contracte, si no existeix una previsié contractual per a la seva revisi6. Una taxa d'inflacio
significativa acumulada durant diversos anys suposa a la practica una reduccié substancial
dels objectius de venda. Si, d'altra banda, el contracte vincula la consecuci6 d'uns objectius de
venda amb la durada del contracte o la seva prorroga o bé el manteniment de I'exclusivitat de
I'agent en el territori, és evident que la inflaci6 pot afectar significativament I'equilibri contractual
previst a l'inici del contracte.
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Un altre aspecte del contracte d'agencia en el qual la inflacié pot incidir significativament és en
el calcul de la indemnitzaci6é per clientela quan per llei I'agent hi té dret amb motiu de la
finalitzacié del contracte. El calcul de la indemnitzacio, que depén d'una negociacié entre les
parts, té fixat un topall legal (no pot excedir de limport mitja anual de les remuneracions
percebudes per l'agent durant els Ultims cinc anys o, durant tot el periode de durada del
contracte, si aquest fos inferior) i aquest calcul pot veure's alterat per la depreciacié de I'import
de les comissions percebudes en els anys anteriors, previs a I'actual context d'inflacio, i aixi
rebaixar el valor de la mitjana. No obstant aixo, l'article 28 de la Llei del contracte d'agéncia
permet que l'agent al-legui “les altres circumstancies que concorrin”, podent ser la inflacié una
d'elles.

Segons el que hem pogut observar anteriorment, per a I'empresari és important revisar si els
seus contractes d'agéncia comercial (i per extensio i de manera analoga, els seus contractes
de distribuci6) li donen suficient flexibilitat en un context inflacionista per tal d’actualitzar els
objectius de vendes convinguts amb l'agent i verificar les possibles conseqiiéncies contractuals
si el contracte conté previsions que vinculin I'exclusivitat i continuitat de I'agent en funcio de la
consecuci6 dels objectius de vendes prefixats.
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